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Warunki kontraktu

Warunki umowy dystrybutora Vision International People Group

W przypadku nieprzestrzegania przez Dystrybutora ktorego$ z wymienionych nizej warunkow lub
podawania przez niego nieprawdziwych informacji na pierwszej stronie Kontraktu, zostang wobec niego
niezwlocznie podjete stosowne sankcje, w tym - jednostronne wypowiedzenie Kontraktu przez Firme
bez prawa do jakiegokolwiek odszkodowania.

Vision Holdings Limited (zwany dalej Firmg lub Vision) jest stowarzyszeniem dystrybutorow,
dziatajacym na zasadzie bezpos$redniej sprzedazy produktow i/lub ustug, w szczegdlno$ci — preparatow i
dodatkow zywnosciowych, kosmetykow, odziezy oraz innego rodzaju produktéw i ushug, dowolnie
wlaczanych przez Firme do oferty sprzedazy.

1. Kazdy nowy Dystrybutor, podpisujacy niniejszy Kontrakt, powinien by¢ petnoletni i zdolny do
podejmowania czynno$ci prawnych, jak réwniez powinien spelnia¢ warunki stawiane wobec
Dystrybutora 1 okres$lone przez Firm¢ w Zasadach Dzialalno$ci Dystrybutora Vision.

2. Kazdy nowy Dystrybutor zobowigzuje si¢ do podpisania wytacznie jednego Kontraktu z Firma,
wykluczajac jednoczesnie brak jakiegokolwiek zaangazowania w innej sferze dziatalno$ci
komercyjnej Firmy, z wyjatkiem przypadkéw jednoznacznie na to zezwalajacych, okreslonych w
Zasadach Dziatalnosci Dystrybutora Vision 1 wuzgodnionych =z Firmg Iub jej
przedstawicielstwami.

3. Wraz z podpisaniem niniejszego Kontraktu, Dystrybutor staje si¢ niezaleznym dostawca
towarow i ustug dla konsumenta. Zadaniem Dystrybutora jest rozprowadzanie produktow Vision
poprzez pozyskiwanie klientow. Dystrybutor ma prawo do angazowania nowych
wspotpracownikdéw i zobowigzuje si¢ do ich szkolenia, by mogli oni kontynuowa¢ dzialalnos¢ w
charakterze dystrybutorow Firmy.

4. Aby zosta¢ Dystrybutorem Vision nie sg potrzebne Zadne inwestycje.

5. Dystrybutor ma prawo do otrzymywania wynagrodzenia zgodnie z Planem Marketingowym,
ktory przewiduje mozliwos¢ uzyskiwania dodatkowych prowizji od dziatan dystrybutorow jego
grupy. Wysoko$¢ prowizji jest szczegotowo opisana w Planie Marketingowym, ktory zgodnie z
decyzja Firmy moze podlega¢ zmianom. W kontaktach z potencjalnymi nowymi dystrybutorami
zabrania si¢ gwarantowania przewidywanego zarobku i1 przedstawiania w sposob mylacy
zarobku, produktu lub Planu Marketingowego Firmy.

6. Jesli w ciggu jednego miesigca Dystrybutor nie speini okreslonych przez Vision warunkéw,
dotyczacych zakupu i rozprowadzania produktéw wsrdd ich koncowych odbioréw, nie jest on
uprawniony do otrzymania prowizji za dany miesigc. Ponadto, Dystrybutor traci prawo do
zarzadzania swoja grupa dystrybutor6w w przypadku niespetnienia warunku rozprowadzenia
produktéw wsrod odbiorcow koncowych w ciggu kolejnych 4 (czterech) miesigcy. Dystrybutor,
ktory w ciggu kolejnych 4 (czterech) miesiecy nie dokona zakupu produktow, zachowuje
wprawdzie swojego sponsora, jednak w pigtym miesigcu cata grupa tego Dystrybutora zostanie
przypisana wyzej stojacemu aktywnemu sponsorowi, niezaleznie od faktu podZniejszego
wznowienia dziatalno$ci Dystrybutora. Jest to tzw. ,,degradacja”. Jezeli w ciaggu 6 (sze$ciu)
miesiecy po degradacji Dystrybutor nie dokona zadnego zakupu, jego Kontrakt zostanie
anulowany.
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Zadaniem Dystrybutora jest rozprowadzanie produktow poprzez pozyskiwanie odbiorow
koncowych. Dlatego Dystrybutor powinien rozprowadzi¢ wigksza czes¢ zakupionego towaru
zanim w Firmie lub jej przedstawicielstwie zlozy kolejne zamoéwienie. Firma o$wiadcza, ze
nabywanie produktéw wylacznie w celu otrzymania prowizji jest kategorycznie zabronione i
przeczy zasadom Planu Marketingowego Vision, poniewaz stwarza mozliwo$¢ otrzymania
niezastuzonej prowizji.

W przypadku powstania jakiegokolwiek zadtuzenia Dystrybutora w stosunku do Firmy, zalegta
suma zostanie potragcona z przystugujacej mu prowizji. Ponadto, odebranie zamowionego W
przedstawicielstwach Firmy, lecz nicoptaconego towaru skutkuje automatycznym rozwigzaniem
Kontraktu niezwtocznie po otrzymaniu przez Firmg¢ tej informacji. Prowizja przystugujaca
Dystrybutorowi od dziatan podjetych przed rozwigzaniem Kontraktu, zostanie mu wyptacona
przez Vision po jej naliczeniu i pomniejszeniu o aktualne zadluzenie.

Dystrybutor jest uprawniony do sprzedawania i promowania produktéw Vision w sieci Internet
wylacznie za posrednictwem licencjonowanych przez Firme stron internetowych (dalej — ,,sklepy
internetowe”). Zabrania si¢ Dystrybutorom sprzedawania i promowania produktow Vision w
sklepach internetowych po cenach nizszych od zalecanych przez Firmg cen dla klientow (dalej —
»cena dla klienta”). Dystrybutor moze opracowa¢ wlasny system znizek na produkty Vision i
stosowac go przy sprzedazy produktow, jednak wylacznie po uzyskaniu jego akceptacji przez
Firme.

Zabrania si¢ sprzedawania przez Dystrybutora lub przyczyniania si¢ do sprzedazy nabytych
przez niego w Firmie produktow za posrednictwem stron internetowych, umozliwiajacych
dokonywanie sprzedazy lub zakupu metoda aukcji (dalej — ,,aukcje internetowe”). Dystrybutor
nie moze tez korzystac¢ z ustug 0sob trzecich w celu wystawienia produktéow Vision na aukcjach
internetowych, jak réwniez sprzedawaé produktéw za posrednictwem osob trzecich, jesli wie
badz ma powody, by przypuszczaé, ze sprzedaz produktow Vision bedzie dokonywana na aukcji
internetowej. Postanowienia zawarte w tym punkcie majg zastosowanie rowniez po zakonczeniu
niniejszej Umowy.

Firma gwarantuje dystrybutorom i odbiorcom koncowym wysoka jako$¢ rozprowadzanych
produktow. W zwigzku z tym, zwrot towaru moze by¢ dokonany przez Dystrybutora jedynie za
uprzednig zgoda Firmy i zgodnie z ustawa o ochronie praw konsumentéw. Dystrybutor ponosi
osobistg odpowiedzialno$¢ za wszelkie koszty i straty, wynikajace z prowadzonej przez niego
dziatalnosci, gdyz jest to dziatalno$¢ niezalezna. Firma nie ponosi odpowiedzialno$ci za
dziatalno$¢ Dystrybutora.

Dystrybutor zobowigzuje si¢ do poszerzania sieci podlegajacych mu agentéw, jak rowniez do
zapewnienia szkolenia pozyskanych przez niego nowych dystrybutorow oraz przedstawienia im
najlepszych mozliwo$ci prezentacji oraz dostarczenia produktow do odbiorcy koncowego. W
zwigzku z powyzszym, Dystrybutor zobowigzuje si¢ do utrzymywania stalych kontaktow z
pozyskanymi przez niego dystrybutorami ze swojej grupy w celu zapewnienia im szkolen i
udzielenia wsparcia w rozwijaniu ich dziatalnosci komercyjnej. Dystrybutor o§wiadcza, ze
zapoznatl si¢ z zasadami pozyskiwania nowych dystrybutorow, zawartymi w Zasadach
Dziatalnos$ci Dystrybutora Vision i zobowigzuje si¢ do ich przestrzegania.

Dystrybutor nie jest uprawniony do wykorzystywania nazw, znakow i innych symboli
nalezacych do Vision, bez pisemnego zezwolenia Firmy. Ponadto, Dystrybutor nie moze
reklamowa¢ produktow lub metod marketingowych Vision bez odpowiedniego pisemnego
zezwolenia. Dystrybutor zobowigzuje si¢ do reklamowania produktéw i Planu Marketingowego
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Vision zgodnie z opracowanymi 1 rozpowszechnianymi przez Firm¢ materialami
informacyjnymi.

Dystrybutor zobowigzuje si¢ do zachowania w tajemnicy informacji poufnych, dotyczacych
Firmy oraz zachowania tajemnicy handlowej Vision, jak réwniez do podejmowania niezbednych
dziatan w celu powstrzymania rozpowszechnienia informacji, zagrazajacych reputacji Firmy.

Zarowno Firma, jak i Dystrybutor moga jednostronnie rozwigza¢ Kontrakt, informujac o tym
pisemnie drugg stron¢ w formie specjalnego oswiadczenia. W przypadku wypowiedzenia
Kontraktu z inicjatywy Dystrybutora, zostaje on zwolniony z wszelkich zobowigzan wobec
Firmy, wynikajagcych z Kontraktu i dotyczacych Planu Marketingowego, traci prawo do
pozyskiwania nowych dystrybutorow i do pobierania prowizji z tego tytutu. Grupa Dystrybutora
zostaje nieodwolalnie przydzielona jego sponsorowi. Dystrybutor, ktéry anulowat Kontrakt,
badz z ktorym Kontrakt zostat rozwigzany na wniosek Firmy, ma prawo do podpisania nowego
Kontraktu po uplywie roku od dnia rozwigzania poprzedniego Kontraktu. Zabrania si¢
rozwigzywania Kontraktu w celu zmiany sponsora. Za date rozwigzania Kontraktu jest uwazany
dzien podjecia przez Firme stosownej decyzji w tej sprawie.

W przypadku rozwigzania Kontraktu pozostaja w mocy wszelkie zobowigzania Dystrybutora
wobec Firmy w odniesieniu do produktow, ktore otrzymatl od Firmy lub jej przedstawicielstwa
zgodnie z warunkami okre$lonymi w p. 17-19.

Jesli Dystrybutor poinformuje o zamiarze rozwigzania Kontraktu przed uptywem 14 (czternastu)
dni od daty jego podpisania, to przystuguje mu prawo do zadania zwrotu kwoty, ktorg wptacit na
rzecz Firmy lub jej przedstawicielstwa. Termin zwrotu wynosi 14 (czternascie) dni od dnia, w
ktorym zostato ztozone stosowne o$wiadczenie. Kwota wyplaty pomniejszana jest o:

a) sume, z ktorej powinny zostaé lub juz zostaly optacone produkty, dostarczone do odbiorcow
koncowych 1 przez nich optacone;

b) warto$¢ zamowienia za produkty, ktére zostaly dostarczone Dystrybutorowi, ale ktorych
Dystrybutor nie zwrocit lub zwrocit je osobie nie posiadajacej do tego stosownych
uprawnien nadanych przez Vision;

C) warto$¢ zamowionych i zwroconych produktow, jednak uszkodzonych z winy Dystrybutora
lub réwnowartos¢ zniszczonych produktow.

W przypadku, jesli Dystrybutor informuje o zamiarze rozwigzania Kontraktu w terminie
pozniejszym niz po uplywie 14 (czternastu) dni od daty jego podpisania, to kwestia zwrotu
zakupionych przez niego w Firmie lub jej przedstawicielstwie produktow jest rozpatrywana
przez Firme¢ w trybie indywidualnym. Jednak niezaleznie od tego, zwrot 100 procent wplaconej
przez Dystrybutora kwoty w przypadku takiego rozwigzania Kontraktu nie jest mozliwy.

Jesli Kontrakt zostat rozwigzany przez Firme¢, wowczas Firma lub jej przedstawicielstwo maja
prawo do przyjecia zwrotu sprzedanych Dystrybutorowi produktéw po cenie i na warunkach,
okreslonych przez Firme¢ wedtug wlasnego uznania.

Niniejszy Kontrakt jest wazny w ciggu 1 (jednego) miesigca od dnia jego rejestracji przez Firme.
Po uptywie terminu obowigzywania Kontraktu niniejszy Kontrakt jest przedluzany na nowy
analogiczny okres przy zachowaniu tych samych warunkow i spetlieniu przez Dystrybutora
zobowigzania zgodnie z p. 3 niniejszego Kontraktu w przypadku, jesli jedna ze stron nie zglosi
zamiaru rozwigzania Kontraktu nie pdzniej niz na miesigc przed uplywem terminu jego
obowigzywania.
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Dziatalno$¢ Dystrybutora jest calkowicie niezalezna. Dystrybutor pozyskuje klientow |
regularnie dostarcza im produkty, jako niezalezny dystrybutor, dzialajac zgodnie z
obowigzujgcym ustawodawstwem. Celem niniejszego Kontraktu nie jest utworzenie stosunkow
partnerskich w ramach stowarzyszenia czy zwigzku, ani tez stosunkow typu ,,pracodawca-
pracownik” pomiedzy Dystrybutorem, jego Sponsorem, cztonkami jego grupy, sponsorowanymi
przez niego dystrybutorami i/lub Firma oraz jej przedstawicielstwami. Dystrybutor nie ma prawa
do podejmowania zobowigzan i/lub prowadzenia negocjacji w imieniu Vision oraz przenoszenia
odpowiedzialnos$ci w jakiejkolwiek formie na Firme jej przedstawicielstwa.

Dystrybutor samodzielnie ponosi odpowiedzialno$¢ za koszty prowadzenia dziatalnosci
komercyjnej oraz swoje zobowigzania podatkowe i socjalne. Ani Firma, ani tez jej
przedstawicielstwa w zadnych okolicznosciach nie ponosza 1 nie moga ponosi¢
odpowiedzialnosci za spetnianie przez Dystrybutora wymogow ustawodawstwa podatkowego
oraz prawidlowe naliczanie i optacanie przez niego niezbednych podatkow i optat od prowizji
oraz innych wyptat i dodatkow.

Dystrybutor potwierdza, ze zapoznal si¢ z Zasadami Dziatalno$ci Dystrybutora Vision.
Zasady prowadzenia dziatalno$ci komercyjnej, okre§lone w niniejszym dokumencie, mogg by¢
modyfikowane przez Firm¢ z uwagi na okoliczno$ci ekonomiczne lub handlowe. Dystrybutor
zobowigzany jest do biezacego monitorowania dokonywanych zmian w zakresie tych zasad, jak
réwniez metod i procedur powadzenia dziatalno$ci komercyjnej, ustanowionych przez Firme.

Dystrybutor potwierdza, ze zapoznat si¢ z Planem Marketingowym Firmy i rozumie zasady jego
dzialania. Dystrybutor potwierdza rowniez, ze nikt nie przekonywal go, ze mozliwe jest
uzyskiwanie dochodow, gwarancji lub innych korzysci z tytutu prowadzenia dziatalnosci we
wspotpracy z Vision bez naktadu pracy. Dystrybutor potwierdza, ze zamiar zostania
dystrybutorem nie jest oparty na tego rodzaju przekonaniu. Dystrybutor jest §wiadom tego, ze
sukces zalezy wylacznie od posiadanych przez niego umiejetnosci oraz wlozonej pracy, jak
réwniez tego, ze nie otrzyma innych prowizji niz te, ktore sa okreslone w planie wynagrodzen
Vision, i ktore moga by¢ modyfikowane wedlug uznania Firmy.

Dystrybutor potwierdza, ze zostat poinformowany i wyraza zgod¢ na dokonywanie przez Firmg
zmian terminu waznos$ci i warunkow niniejszego Kontraktu, jak rowniez zasad komercyjnych i
Planu Marketingowego. O wszelkich obowigzujacych zmianach Dystrybutor zostanie
poinformowany w formie pisemnej. Dystrybutor zobowigzuje si¢ do dzialania zgodnie z
wprowadzonymi zmianami. Informacje o wprowadzonych zmianach sg publikowane w
specjalnym informatorze, w postaci ogloszenia w ogdlnodostepnym czasopiSmie lub za
posrednictwem ulotki informacyjnej dotgczanej do opakowania produktéw. Wszelkie zmiany
zaczynaja obowigzywac¢ po uptywie 30 (trzydziestu) dni od daty ich ogloszenia przez Firme.
Zmiany moga tez zosta¢ podane do wiadomosci Dystrybutorow za posrednictwem
przedstawicielstwa Firmy.

Wszelkie prawa i zobowigzania wynikajace z niniejszego Kontraktu, jak réwniez status
Dystrybutora Vision - po uzyskaniu pisemnej zgody Firmy - moga by¢ przekazywane wyltacznie
cztonkom rodziny i pod warunkiem, ze w chwili przekazywania osoba ta nie jest Dystrybutorem
Firmy.

Dystrybutor powinien dziata¢ zgodnie z ustawodawstwem kraju, w ktorym prowadzi swoja
dzialalnos¢. Dystrybutor zobowigzuje si¢ do Scislego przestrzegania norm prawnych,
spotecznych i podatkowych, obowigzujacych dla prowadzonej przez niego dziatalno$ci. Ponadto,
w okresie obowigzywania niniejszego Kontraktu Dystrybutor zobowigzuje si¢ do tego, ze nie
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bedzie prowadzit dziatalnosci konkurencyjnej w stosunku do jego wspotpracy z Firmg Vision,
okreslonej w niniejszym Kontrakcie, w szczeg6élno$ci: nie bedzie reklamowac i rozprowadzad
produktow konkurencyjnych w stosunku do produktéw Vision, jak rowniez nie be¢dzie dziatac,
jako dystrybutor innych firm, prowadzacych swoja dzialalno§¢ w oparciu o metodg
rozprowadzania produktow w sieciowym marketingu wielopoziomowym i metode sprzedazy
bezposredniej. Dystrybutor nie moze tez prowadzi¢ nielegalnej dzialalnosci komercyjnej w
jakiejkolwiek formie. Naruszenie przez Dystrybutora zobowigzan, okre§lonych w niniejszym
punkcie, stanowi bezwarunkowa podstawe do jednostronnego rozwigzania Kontraktu przez
Firme.

Dystrybutor zobowiazuje si¢ do przestrzegania nast¢pujacych zasad, dotyczacych uczciwosci i

sumiennosci: - opisywanie produktow w sposob adekwatny do danych faktycznych;

a) precyzyjne przedstawianie warunkéw nabywania produktow, udzielanej gwarancji, okresu
przydatnosci 1 instrukcji obstugi;

b) udzielanie koncowemu odbiorcy niezbgdnej iloéci czasu do podjecia decyzji o zakupie;

€) uprzejme zachowanie, wykluczajace jakgkolwiek forme wywierania nacisku na odbiorce
koncowego, jezeli oferowany towar w chwili obecnej nie odpowiada jego potrzebom.

Dystrybutor potwierdza, ze zapoznal si¢ z warunkami niniejszego Kontraktu oraz Zasadami
Dziatalno$ci Dystrybutora Vision, stanowigcymi podstawe moralng 1 prawng stosunkow
pomigdzy Dystrybutorem a Firmg. Wszelkie inne warunki, zlecenia i gwarancje s3 wazne
wylacznie w przypadku zawarcia odrgbnego pisemnego porozumienia. Postanowienia
niniejszego Kontraktu oraz Zasady Dziatalno$ci Dystrybutora Vision stanowig tacznie podstawe
Kontraktu pomigdzy Vision a Dystrybutorem. W przypadku ewentualnej niejednoznacznej lub
sprzecznej interpretacji zapisow niniejszego Kontraktu i Zasad Dziatalnosci Dystrybutora
Vision, niniejszy Kontrakt ma status pierwszenstwa oraz wyzszg moc prawna.

Niniejszym Dystrybutor deklaruje zgod¢ na otrzymywanie od Firmy informacji (w tym
informacji o charakterze marketingowym) na swoj adres pocztowy, adres poczty elektronicznej,
telefon komoérkowy (wiadomosci SMS) i/lub w inny sposob, wskazany przez Dystrybutora.
31. Wszelkie spory i nieporozumienia, powstale na tle stosowania niniejszego Kontraktu, w
przypadku braku mozliwosci rozstrzygnigcia ich droga polubowng beda rozpatrywane przez
stosowne instytucje prawne, zgodnie z przepisami, obowigzujacymi w kraju prowadzenia
dziatalnos$ci Dystrybutora.



